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В РОССИИ РАЗВИВАЕТСЯ 
ПРОИЗВОДСТВО АНКЕРОВ

В  нашем журнале мы регулярно размещаем 
публикации о  первом в  России производстве меха-
нических анкеров для строительства. Очередные 
вопросы главный редактор журнала задал руководи-
телю компании «ВсВ» Владиславу Козлову, органи
затору этого производства.

— Владислав, прошли девять месяцев 2025 года, 
какая у  вас ситуация на производстве и какие 
тенденции наблюдаете?

На  строительном рынке заметна стагнация как 
в сегменте В2В, так и в сегменте В2С, эксперты оце
нивают спад рынка в 30 %. У нас в компании есть рост 
производства, но сами понимаете, это рост отно
сительно низкой базы прошлого года, т. к. мы всего 
второй год серийно выпускаем распорные анкеры 
для высоких нагрузок. Самое главное  — наличие 
роста позволяет нам увеличивать мощности и рас
ширять производимый ассортимент. Отмечу ещ¸ 
положительный для нас фактор, в  настоящее время 
на рынке крепежа наблюдается тенденция перехода 
импорт¸ров и производителей на более качествен
ный, «честный» высокопрочный креп¸ж. Это тоже 
способствует нашему развитию.

— А  что нового появилось у  вас на производстве 
в этом году?

Во-первых, мы постоянно дорабатываем свою 
продукцию, улучшаем качественные показатели. 
Например, мы с прошлого года серийно производим 
анкер-шурупы и фасадные анкеры, но, видя продук
цию конкурентов и отзывы наших дилеров, посто
янно что-то меняем в  конструкции, при  этом опти
мизируем и автоматизируем процессы производства.

Во-вторых, в  этом году мы запустили ещ¸ 11 
единиц оборудования. Это позволило нам дубли
ровать процессы производства, т. е. если один ста
нок ломается, его заменяет другой. Благодаря этому 
горячему резерву производительность увеличилась 
в  3  раза  — до  двух млн штук в  месяц при одно
сменной работе.

— Если вынести за скобки горячий резерв, сейчас 
ваше производство почти на 100 % загружено?

Нет, если брать за отправную точку максимальную 
производительность при круглосуточном режиме, то 
всего  — на  30 %. Тут же вс¸ зависит от реализации 
продукции, если в  самом начала мы сталкивались 
с давлением конкурентов, о  ч¸м я писал в  прошлых 
выпусках журнала, сейчас мы видим некоторые 
парадоксы. Например, с  1  июля вступил в  действие 
ГОСТ Р 72018-2025 «Анкеры механические для кре
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пления в  бетоне. Общие технические условия». Вве
дение в действие этого стандарта вроде идеально для 
российского производителя  — не  нужно получать 
Технические Свидетельства Минстроя. Но оказалось, 
что Технадзор ничего кроме Технических Свидетельств 
(ТС) не принимает, и даже письмо от ФАУ ФЦС их не 
устраивает. Более того, те, кто раньше в ТС называл 
себя российским производителем, стали в ТС указы
вать китайских производителей. Очевидно, что, если 
называться российским производителем, продук
ция должна быть сделана по ГОСТам. С Техническим 
Свидетельством продавать можно вс¸ что угодно!

— А в ч¸м при этом заключается парадокс?

Для увеличения продаж и стабильной загрузки 
производства в этом году мы развиваем контрактное 
производство (под ТМ заказчика с планированием на 
6 месяцев). Те, кому мы предлагаем эту систему, сейчас 
закупают продукцию в Китае. И главный аргумент опять 
в пользу Китая: на нашу продукцию нет ТС, а на любую 

* Козлов В. А. «100 % Китай» на рынке профессионального строительного крепежа, и что далее? — журнал № 4 (90), 2024. С. 30.

** Европейский технический допуск ETA (European Technical Approval), выдаваемые Европейской организацией по техническому 
утверждению EOTA (European European Organisation for Technical Assessment)

китайскую продукцию имеется или можно получить 
ТС (об образцах в пакетиках для лабораторных про
токолов с целью получения ТС было написано ранее*). 
Я здесь хочу подчеркнуть ЛЮБУЮ, не важно — соот
ветствует или нет она новому ГОСТ Р 72018-2025, есть 
или нет на нее ЕТА**. В этом примере очень неспра
ведливая дискриминация российского производителя, 
тем более что мы единственные.

— Какие имеются планы на 2026 год?

У  нас уже заказано ещ¸ несколько единиц обо
рудования, которое будем запускать в  начале года. 
Тут сложно планировать, есть понимание и вера, 
что за локальными производителями будущее, при 
ч¸м, что государство созда¸т условия для импорто
замещения. И  есть большая надежда на оживление 
строительного рынка.

Благодарю за ответы, Владислав. Желаю даль-
нейшего развития вашему флагманскому анкерному 
производству.
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